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1 Введение 

Предлагаем Вашему вниманию предложение компании WSS-Consulting на внедрение 

корпоративного портала WSS Portal. 

 

Гарантия успеха проектов компании базируется на нашем многолетнем опыте, 

профессионализме и квалификации нашего персонала, реализовавшего множество проектов 

для ведущих российских компаний. 

 

С целью ознакомления с нашим опытом реализации корпоративных порталов мы предлагаем 

Вам ознакомиться с коротким видео, демонстрирующем порталы СТС-Медиа и PepsiСo: 

 

http://www.wss-consulting.ru/assets/files/video/WssIntra1/WSS-INTRA.html 

 

а так же посмотреть видео о создании порталов PepsiCo и Vimpelcom: 

 

http://www.youtube.com/watch?v=g4UqfeKR5Ic 

http://www.youtube.com/watch?v=ldv3NpLpIYE 

 

 

2 Квалификация WSS-Consulting 

 
2.1 Общая информация 

 
Компания WSS-Consulting обладает всей необходимой квалификацией для реализации 
проекта: 

1. Обладает высшим партнерским статусом Microsoft Gold Certified Partner 

2. Имеет в штате 140 специалистов 

3. Технические специалисты являются Microsoft Certified Professional (MCP) 

4. Компания выполнила более 450 проектов 

5. WSS-Consulting является разработчиком двух продуктов WSS Portal и 

WSS Docs, которые являются лидерами рынка 

6. Средняя динамика развития компании с 2006 года: 102% в год 

http://www.wss-consulting.ru/assets/files/video/WssIntra1/WSS-INTRA.html
http://www.youtube.com/watch?v=g4UqfeKR5Ic
http://www.youtube.com/watch?v=ldv3NpLpIYE
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2.2 Клиенты 

Компания WSS-Consulting выполнила множество проектов, в том числе для 

компаний: 
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2.3 Методология 

 
Компания WSS-Consulting в своей работе комбинирует стандартные индустриальные методы 

управления проектом и лучшие методы, разработанные компанией WSS-Consulting в процессе 

приобретения своего широкого опыта в разработке и поставке программного обеспечения. 

Методология ведения проектов основана на стандарте PMI и методологии разработки MSF. 

Применяемая методология обеспечивает доставку законченного продукта в оговоренные 

временные сроки и в соответствии с ожидаемым заказчиком критерием качества. Методология 

продолжает развиваться и сегодня, отражая процесс постоянного поиска компанией 

возможностей для оптимизации и улучшения качества и эффективности предоставляемых 

покупателям услуг. Кроме всего прочего методология гибка и позволяет использовать всвоих 

рамках процессы и методы самих заказчиков. 
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2.4 Детали реализованных проектов 

2.4.1 СТС-Медиа 

• Продолжительность проекта: 6 месяцев (2 месяца на первый этап) 

• Количество пользователей: 1500 
 



Коммерческое предложение  7  
 

 

2.4.2 Pepsico Russia 

• Продолжительность проекта: 5 месяцев (2 месяца на первый этап) 

• Количество пользователей: 5 000 

• Дополнительная информация: общая концепция проекта – сделать лучший портал в 

отрасли. 
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2.4.3 ММВБ-РТС 

• Продолжительность проекта: 5 месяцев 

• Количество пользователей: 2 000 
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2.4.4 ВымпелКом 

• Продолжительность проекта: 6 месяцев 

• Количество пользователей: 35 000 
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3 Примеры визуализации модулей 

3.1 Адресная книга 
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3.2 Бронирование переговорных комнат 

 



Коммерческое предложение 12  
 

 

3.3 Заявка на пропуск 
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3.4 Карта присутствия 
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3.5 Новости и статьи 
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3.6 Медиа 
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3.7 Личный кабинет 
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3.8 Структура компании 
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3.9 Система поиска 
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4. Отзывы 
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4 Обзор WSS Portal 
Продукт WSS Portal позволяет в короткие сроки получить качественный 

корпоративный портал, соответствующий лучшим практикам построения интранет 

порталов. 
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5 Смета и план проекта 
 

 
Этап 

Продолжительность Стоимость 

(рабочих дней) 
(рублей, без учета НДС 

20%) 

 

Поставка лицензии WSS Portal - 550 000 

Итого по этапу: - 550 000 

Разработка технического задания и дизайна 

Анализ требований Заказчика  

 
15 

67 200 

Создание Технического Задание и его 
согласование 89 600 

Разработка дизайна главной страницы портала, 

адаптация интерфейсов WSS Portal, в 
соответствии с дизайном 

 
134 400 

Итого по этапу: 15 291 200 

Адаптация портала и разработка дополнительного функционала 

Корректировка структуры разделов портала, а 

также доработка функционала в соответствии с 
Техническим заданием (общий объем услуг 120 

часов). 

 
 

 
25 

 

 
336 000 

Вёрстка мастер-страниц портала в соответствии с 
согласованным дизайном 112 000 

Разработка сервиса синхронизации данных о 
сотрудниках и структуре 100 800 

Итого по этапу: 25 548 800 

Установка и сопровождение ОЭ 

Установка и пуско-наладка портала на 
оборудовании Заказчика 

 

 
15 

112 000 

Разработка пакета документации 89 600 

Сопровождение опытной эксплуатации 
(предоставление консультационных услуг, общий 
объем 20 часов). 

 
56 000 

Итого по этапу: 15 257 600 

   

Итого по проекту: 55 1 647 600 

 
Итого: 1 977 120 с учетом НДС 20%. Продолжительность 55 рабочих дней 
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6 Заключение 

Спасибо за интерес к продуктам и услугам WSS-Consulting! 

Мы надеемся на взаимовыгодное и долгосрочное сотрудничество с нашей компанией! 

С уважением, 

Паншин Сергей, Руководитель департамента портальных решений 

Компания WSS-Consulting 

Варшавское ш. 26 (БЦ Варшавская плаза) 

Тел.: (495) 269-07-38, Моб.: (926) 338 12 32 

E-Mail: sp@wss-consulting.ru 

http://www.wss-consulting.ru 

mailto:sp@wss-consulting.ru
http://www.wss-consulting.ru/
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